AU premier contact avec un vendeur, ne SOyez pas surpris s'il ne vous dis pas
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A\ votre départ il en sera de méme, pas de
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Merci

Pas besoin non plus de dire : Je voudrais. ,

s Talwanais montrent peu leurs sentime

nc limitées a l'essentiel, & ce que vous voulez commander.

‘<l quelques phrases pour vous aider a vous lancer :
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verre/une tasse de thé
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Combien ¢a colite?
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Deux cents (dollars)
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Trop cher!
mel you
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In'yenapas!

WO bl vao le, méi guan
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Je n'en veux pas, cela ne fait
fien !

Politesses

wo ting bu déng
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Je ne comprends pas !

dui bu qgi
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Désolé !

qing jin lai
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S'il vous plait, entrez |

qing zuo
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S'il vous plait, asseyez-vous |
Les dialogues Solilang
sont disponibles en
téléchargement gratuit
sur votre baladeur,
Connectez-vous a

Des phrases que www.solilang.net

vous entendrez
souvent
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Voulez-vous plus épicé ?

[T mian yong hdi shi wai
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A l'intérieur ou & emporter ?

vo bd véo xido cai?
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Voulez-vous des légumes ?

nts et les conversations client/vendeur sont




